Intuicyjna platforma do
monitorowania wynikow
sprzedazy bez znajomosSci
programowania

W dzisiejszych czasach dane ,zyja” w wielu miejscach - od
repozytoriéw danych, czyli duzych zbioréw réznorodnych
informacji, ktore mozna pdézZniej analizowaé¢, przez
przechowywanie w chmurze, az po bazy GIS, ktére pozwalaja
obserwowa¢ dane w kontekScie map i lokalizacji. Nowoczesne
narzedzia analityczne nie faworyzuja zadnego Zroédta: potrafig
korzysta¢ z informacji niezaleznie od tego, gdzie sie
znajduja, umozliwiajac petniejszy i bardziej precyzyjny wglad
w biznes.

Kazdy analityk, ktéry prezentowat wyniki kadrze zarzadzajacej,
zna ten scenariusz: pokazujesz jedng informacje — na przyktad
trendy wydatkow konsumenckich na kluczowych rynkach — a chwile
péZzniej pojawiajg sie prosby o kolejne dane i pytania w
rodzaju: ,W jaki sposdb te wydatki przektadaja sie na
poszczegdlne segmenty klientéw?”. Aby dostarczaé¢ analizy
biznesowe, do ktdrych mozna tatwo i szybko siega¢, analitycy
muszg korzystac¢ z danych przechowywanych w wielu miejscach: w
repozytoriach danych, hurtowniach danych, bazach GIS,
arkuszach kalkulacyjnych, a nawet na stronach internetowych.

Nowoczesne narzedzia analityczne nie ograniczajag sie do
jednego typu danych ani jednego miejsca ich przechowywania.
Ich sita polega na tym, ze potrafig tgczy¢ i interpretowad
informacje bez wzgledu na to, gdzie sie znajduja. Dlatego
najlepsze organizacje coraz czesciej wykorzystujg systemy
informacji geograficznej (GIS), ktére umozliwiajg analize
danych z réznych Zrédet i spojrzenie na biznes przez pryzmat
lokalizacji.
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Prosty panel danych sprzedazowych
(bez kodowania)

Ponizszy materiat pokazuje, w jaki sposdéb dyrektor sprzedazy
zarzadzajacy ogdélnokrajowa siecig agentdédw ubezpieczeniowych
moze w prosty sposob uzyska¢ dostep do danych lokalizacyjnych.
Dzieki nowoczesnemu, responsywnemu pulpitowi nawigacyjnemu
informacje sg dostepne w czasie rzeczywistym — niezaleznie od
miejsca 1 urzadzenia.

Takie rozwigzanie pozwala nie tylko Sledzi¢ wyniki sprzedazy,
lecz takze analizowa¢ je w kontek$cie geograficznym, co
znaczgco utatwia podejmowanie trafnych decyzji biznesowych.

A national sales
dashboard

Proces analizy rozpoczyna sie od mapy bazowej, ktdra
przedstawia lokalizacje agentéw oraz przypisane im terytoria.
Nastepnie analityk integruje jg z réznymi Zroéditami danych — na
przyktad z bazg danych w Snowflake oraz ustugg magazynowania
danych w chmurze Amazon — wzbogacajgac widok o szczegd6towe
informacje dotyczace polis i wskaZnikéw pracy agentow.

Co istotne, caty proces odbywa sie bez konieczno$ci
programowania. Dane mozna tgczy¢ i wizualizowal za pomoca
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prostego mechanizmu ,przeciggnij i wupus$¢”, co znaczaco
przyspiesza prace.

Efektem jest przejrzysty, interaktywny pulpit nawigacyjny,
ktory %*aczy informacje o agentach, obszarach sprzedazy,
statystykach roszczen oraz poziomach ryzyka. Gdy dyrektor
sprzedazy zadaje kolejne pytania, analityk moze btyskawicznie
dostosowa¢ widok — na przyktad przyblizy¢ dane dla konkretnego
powiatu lub zaprezentowal szersze trendy w skali catego kraju.

Wskazniki pomagaja ocenié¢ zaleznosSci miedzy przychodami a
ryzykiem w portfelu, sprawdzic¢, ktdére zagrozenia czesciej
dotyczg budynkdéw komercyjnych lub mieszkalnych, oraz poréwnacd
odpornos¢ réznych typdéw konstrukcji, np. betonowych i
drewnianych.

Interaktywnos¢ systemu sprawia, ze szczegdtowe dane sg zawsze
na wyciggniecie reki. Klikniecie nazwiska agenta wysSwietla
jego terytorium i polisy oznaczone na mapie punktami, ktdérych
kolor i wielkos¢ pokazuja status oraz skale polisy, dajac
szybki obraz sytuacji na lokalnym rynku.

Zastosowania w réznych branzach

Cho¢ przyktady dotyczg gtdéwnie firm ubezpieczeniowych, kazde
przedsiebiorstwo zajmujgce sie sprzedazg moze korzystac z
podobnych rozwigzan. Firma telekomunikacyjna, ktdora rozwijata
sie w wyniku akwizycji, moze mie¢ czes¢ danych klientéw w
hurtowni w chmurze Microsoft Azure, a inne rekordy w tabelach
Databricks. Analityk GIS moze potgczy¢ te Zrédta na mapie lub
pulpicie nawigacyjnym, tworzac narzedzie, z ktorego zespédt
sprzedazy korzysta, aby zidentyfikowal obszary potencjalnego
wzrostu.

Dla hurtownikéw czesci samochodowych pulpit nawigacyjny, ktéry
Xgczy dane z krajowej sieci sklepdow, lokalizacje konkurentéw
oraz informacje o zachowaniach konsumentdéw, pomaga podejmowacd
decyzje o tym, jak dociera¢ do klientdw w najbardziej



obiecujacych regionach.

Kadra zarzadzajgca coraz chetniej analizuje dane, poszukujgc w
nich konkretnych wskazéwek. Niewymagajgce programowania
pulpity pozwalaja dane %*aczy¢, wizualizowa¢ i analizowacC w
czasie rzeczywistym, dostarczajac szybkiego wgladu w
dziatalnoS¢ biznesowa. Niezaleznie od branzy, takie narzedzia
pomagajg przejs¢ od pytan do wartosciowych spostrzezen w kilku
prostych krokach, utatwiajgc podejmowanie trafnych decyzji.



